Geldikleri Gibi Gidecekler!
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Yer aldigimiz ulusal ya da uluslararasi projelerde, temel 6nceligimiz Glkemizin basaris

ayin Dr. Mehtap Uluceviz, kisa bir siire 6nce

Firat Profil Pazarlama Miidirliiginin basina

gectiniz ve bir roportaj yaptik. Bu siire icinde
gerek iiriin cesitlerinizde gerekse kurumsal hedef-
lerinizde hissedilir bir ivmelenme oldu ve tekrar ka-
pinizi caldik. Neler oluyor Firat'ta?

Firat'in kararli yarGydst sGrtyor. Bu, biz de hig eksilme-
yen bir Uretme yetenegi ve tutkusu. Her zaman sdyledi-
gimiz gibi “basart odakh” bir kurumuz. Bu duygu ve ilke,
sadece merkezi organizasyonumuzla sinirlandirilacak bir
bakis degil. Bizim Firat olarak basaridan kastettigimiz;
ayni zamanda Ulkemizin, bayilerimizin, tali bayilerimizin
de basarisi. Hatta bir adim 6tesine gegersek, musterileri-
mizin de basarisi.

Bunu biraz daha acar misiniz?

Disaridan bakildiginda “ticari” bir isletme olarak algilan-
mamiz dogal. Bizi ekonomik kurum olarak farkl kilan,
didnyanin en blytk 5 blylk plastik Greticisinden biri
olmamiz ve bunun etrafindan toplanan yatirm, tretim,
teknoloji ve pazarlama yetenegimizdir. Ancak biz sade-
ce bu degiliz. Bu yetenekler fayda tretmek ve diinya ile
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yarnismak igin biriktirdigimiz, yeniledigimiz i dinamikler.
Her kurum gibi bizim de toplumla bulustugumuz, ytz-
lestigimiz alanlar var. Asil 6nemli nokta da burada. Biz,
tam da bu noktada ekonomik gercekligi inkar etmeden,
onun tutsagi olmadan, sosyal hedeflerimiz ve durusumuz
dogrultusunda emin adimlarla ilerliyoruz. Bu anlamda,
“Urtnlerin demokratiklestirilmesi” ilkemiz strekliligi olan
ciddi bir kurumsal felsefedir. Biz gelir ve begeni dizeyi
farkli olan her kesime, her aileye ulasacak genis bir Grin
gamina sahibiz. Ustelik benzer kullanim faydalarina sahip
arlnlerle yapiyoruz bunu.

Uluslararasi projelerde de yer aliyor Firat...

Bu yani da sosyal sorumluluk anlayisimizin diger ayag!.
Milli bir durusumuz var. Yer aldigimiz ulusal ya da ulus-
lararasi projelerde, temel dnceligimiz Glkemizin basarisi.
70'den fazla Ulkeye, 4 kitada ihracatla, sektdrimizin
ihracat lideri olmakla sinirlanacak bir basari endeksimiz
yok. Ulkemizin, insanimizin ytzini agartacak, buyik
sosyo-ekonomik yararlar saglayacak projelerde risk kat-
sayisi yuksektir. Boyle durumlarda korkup sinen, geri ce-
kilen bir kurum hic olmadik. Risk almak, hele bu tlkenin
cikarlart s6z konusu ise bizim icin namustur ve altindan
kalkacak inanca, kadroya, organizasyon yapisina ve milli
sermaye gucine sahibiz.

Daha 6nce Kuzey Kibris'a su tasima projemizi konusmus-
tuk. Hafizalarda olmasi gerek, gectigimiz aylarda agilisi
gerceklesti. Asrin Projesi olarak nitelendirilen bu projenin
HDPE Borularini biz Urettik ve projenin en énemli asamasi
denizin icinden suyu tasiyacak borulardi. Her biri yekpa-
re 500 metre uzunlugunda, toplamda 80.000 metrelik
160 adet HDPE boruyu bir yil gibi kisa strede Uretecek
Firat'tan baska bir firma dinyada ¢ikmadi. Bir nevi kimse
bizimle yarisamadi!

Norvecli firma yilda sadece 15 km boru Gretebilmeyi tek-
lif edebildi. Bu ne demek biliyor musunuz? Tum proje igin
gerekli 80 km’lik HDPE borulari Norveclinin 5 yil sonra
2021'de teslim edebilmesi demek. Yani projenin en az 5
yil daha uzamasi demek.



—

Firat Profil Pazarlama Miidiri Sayin Dr. Mehtap ULUCEViZ I

Bu 5 yilda Kuzey Kibrisli kardesim ne olur, ekonomisi ne
olur? Hig disindlniz mi? Deniz suyu ile yizinU yika-
yan, yemek yapan, susuzluktan tarlalan kavrulan, hasat
yapamayan, sanayisi su bulamayan bir tlke ddstndn.
BUyuk bir Gretim kaybi ve yoksullasma demek.

Biz, bu gecikmenin bedelinin agirligini hem soydaslarimiz
hem de Tirkiye agisindan her gin yuregimizde hissede-
rek bu projeye katildik. 80.000 metrelik 160 adet HDPE
boruyu tam bir yilda Uretme garantisi verdik. Bu isi mU-
hendislik ve PE Boru Uretimindeki tecribemizle 50 milyon
$ daha indirim yaparak, karimizdan vazgecerek basardik.

Basardik ¢linkl bu projeyi sadece ekonomik bir faaliyet,
bir ihale olarak gdrmedik. Milletimize karsi bir borg ve
sorumluluk olarak gordik. iste bu ve benzeri basarilari-
mizin, tekelci bir anlayisla ice dondk kurumsal basari ol-
maktan ¢ikmasini istiyoruz.

Biz, toplumun bize duydugu guveni basariya donlstira-
yoruz. Bu anlamda, tedarikcimizden bayi teskilatimiza,
masterilerimizden calisanlarimiza kadar herkes bu basa-
rinin asli unsurudur. Bundan gurur duyma hakki vardir.

Bu projedeki basarinin PVC pencere ile istigal olan bayi
teskilatimizla dogrudan bagi yok gibi goérilebilir. Ashin-
da dogrudan bagi var. Yanimizda durduklari igin, bir-
likte yUridigimiz igin, bizleri blyik ve glgla bir aile
kildiklari icin. ..

“Yenilikgi bir kurumuz. inovasyon da diyorlar.

Birbirinden farkli estetik ve kullanim alanlarina

sahip ¢ok sayida yeni Grinimuiz var,

PVC pencere sektoriine donersek, bu alandaki ati-
limlarinizda da hissedilir bir artis s6z konusu. Yeni
iirlinler, yeni cesitler...

Yenilikgi bir kurumuz. inovasyon da diyorlar. Birbirinden
farkli estetik ve kullanim alanlarina sahip cok sayida yeni
UrinimQz var. Bunun birinci nedeni, yapi sektdrindeki
yogun gelismeler ve artan talep skalasi. Sadece dlgek,
konfor ve kalite talebinde ylkselme yok. Yeni estetik-
ler, renk ve desen arayislar da var. Artik daha prestijli
projeler, sorunsuz ve estetik ¢dzim arayislari var. Bildi-
giniz gibi, yerlesmelerin bina dlceginden site ya da yapi
kompleksi dlcegine dogru dénismesi neticesinde bu yeni
taleplerin olusmasi ok dogal. Pazardaki bu degisimlerin
farkinda olarak yeni serilerimizi hayata gecirdik. Oni-
muzdeki 10 senenin perspektifi de hazir.

Yeni Serileri detaylandirmaniz miimkiin mii?

Selenit'le baslayalim. Selenit Serimizin kasa ve kanat ge-
nisligi 75 mm ve 6 odacikli. Ustelik bu GriinG damlalikl
kanatli olarak 70'lik fiyatina 75’e 75 veriyoruz. Opsiyonel
olarak 3. contasi mevcut. Selenit’e bir de elit projeler igin
A sinifi et kalinhigina sahip “Selective” serisini ekledik. Se-
lective’'nin de kasa ve kanat genigligi 75 mm ve mikem-
mel bir Gran.

Yine damlalikli kanatl ve 3 contali. Bircok proje Selenit
Serilerimizi tercih ediyor ve memnuniyetleri bizi sevindi-
riyor. Bu sene gercek oval hatlara sahip, pencereye sa-
natsal bir yorum getiren Opal 70 serimiz farkliyim diyen
mimarlarimizin ¢dzim ortadi olacak. Kasa ve kanadin bir-
lesim noktalarindaki bu ovalligi ve yuvarlak hatlar mut-
laka incelemelerini tavsiye ediyorum. Yine kasa ve kanat
genisligi 70 mm ve 5 odacikli Garnet serimiz 70 mm’lik
pazarda yeni bir dénem baslatti.



“Ya|ltlm|l Sirmede mikemmel akustik ve termal izolasyon icin tUm noktalarda ikiser adet EPDM
Conta ve kil fitiller kullandik. Bu yiksek yalitim 6zelligi ve Zenia'nin her araliga uygun tasarimi

mimarlarimizin da isini kolayla§t|racakt|r”

Tam bayi teskilatimiz bu Grinden cok memnun. Garnet
de damlalikli kanatl ve 6Q’lik fiyatina 70’e 70. Yeni do6-
nemin bir diger énemli Grind 85 mm profil genisligi, A
sinifi et kalinligi, 7 odacikli tasarimi ve sabit 3 contali sis-
temiyle Redonit! Redonit'i pencerenin zirvesi olarak da
konumlandirabiliriz.

Redonit'le yiksek rlzgar yUkine dayanim gerektiren cok
katli residencelere ve esen tepelere insa edilmis yapilara ¢o-
zUmler Uretiyoruz. Devam ediyorum, Yalitimli Sirme Serimiz
Zenia Slide! Firat'in sektérde bir ilk ve 6zel olarak tasarladig
“Zenia Slide” sayesinde sadece Ege ve Akdeniz Bolgeleri de-
gil, Marmara, Kuzey ve Dogu Bolgeleri de stirme sistemlerin-
de 1si ve ses yalitiminin konforuyla bulusuyor. Her bir kanadin
200 kg tasima kapasitesine sahip oldugu yalitimli stirme sis-
temi, kiclik mekanlarin yani sira; ofis ve calisma alanlarinda,
bahce ve terasa acilan bolimlerin kapatiimasinda da kulla-
nilabilecek ideal bir sistem. Yalitimli Sirmede muikemmel
akustik ve termal izolasyon icin tim noktalarda ikiser adet
EPDM Conta ve kil fitiller kullandik. Bu ylksek yalitim ézelligi
ve Zenia'nin her araliga uygun tasarimi mimarlarimizin da
isini kolaylastiracaktir. Ustelik VW'den daha yiksek yalitima
sahip bu UrinU neredeyse yari fiyatina sunabiliyoruz. Son
olarak, tim pencere serilerimiz 21 ayri lamine renk secene-
gine sahip. Sektordeki en genis kartelaya sahip, her rengi
en hizli sekilde bayilerine ulastiran bir firmayiz. isterseniz ¢i-
kip sorabilirsiniz. Tim mimarlarimizin, miteahhitlerimizin ve
proje satin alma gorevlilerinin karar vermeden dnce teknik
departmanimizla irtibata gegmesini tavsiye ediyorum.

Bu tirmanma nereye kadar siirecek diye sorsam?

Pazardaki psikolojik boéburlenmeyi, ici bos megalomaniyi
yenene kadar. Yeni diinya dlizeni beraberinde stbjektif bir
“yabanci-ithal marka” hayranligi da dayatiyor. Ek olarak,
modernist serlivenimizden gelen, bu dayatmaya hazir bir
psikolojik hayranlik tabani da var. Bunlardan yararlanarak
pvC pencere pazarinda yapay bir psikolojik satis yontemi
olusturulmus. Nesnel ve fayda temelli degil bu. ithal mal
daha kalitelidir diye inandiriliyor. inandirimanin étesinde,
musteriler kandiriliyor. “Avrupali” diye sunulan ithal Griin-
lerin sadece sermayesi Almanya gibi Avrupa Ulkelerine ait.

Uretim yerleri ise Romanya, Polonya gibi Dogu Avrupa
Ulkeleri. Bir muteahhit, bir mimar, bir mihendis kendi
uzmanhgini, birikimini bu Ulkelerdeki meslektaslari ile
kiyasladiginda daha geride oldugunu, kendi yaptid isin
onlardan daha kalitesiz oldugunu kabul edebilir mi?
Daha da énemlisi bu Ulkelere pvc pencere Uretmeyi yakin
gecgmiste biz dgrettik. DUnk( qiraklar, bugin usta diye
sunuluyor. Bu nasil bir hayranlik ya da koérlik anlamak
mUmkin degil. Bana bu ithal markalarin Grlnlerine ce-
vap veremeyecegimiz bir Grln sdylesinler.

Profil genisligi ise profil genisligi, et kalinligi ise et kalin-
1. Bu uyusturulmadan kurtulmamiz gerek. Aslinda bu
pazar nis bir pazar ve geneli belirlemez diye disinulebi-
lir. Hayir, dyle degil! Bu bakis sektodrel gelismenin dniinde
onemli bir engel.




Birileri yurt disinda Uretecek, katma deger yaratmayacak,
kazandigini kendi Ulkesine gdtlrecek, Gretim istihdami
olusturmayacak ve elini kolunu sallayarak benim tlkem-
de satis yapacak. Bizler de is¢imizin cocuguna, bayimizin
cocuguna, mihendise, mimara is arayacagiz... Peki bu
firmalari tercih edenlere sesleniyorum. Sizin cocugunuza
kim is veriyor? Milli firmalar mi, yoksa kazandigini alip
kendi Ulkelerine gotiren ithal firmalar mi? Tercihlerimizi
yaparken bu gercedi hi¢ dusindik mu?

Ama bu bitiin diinyada béyle. Ne yapacaksiniz ya-
banc menseli pvc profil firmalarina gelmeyin mi
diyeceksiniz?

Yok dyle sey. Niye gelmeyin diyelim ki? Onlar geldikleri
gibi gidecekler. ilk olarak yabanci marka olarak ithal edi-
len Grtnlerin nUnl keseceg@iz. Nasil mi? Masterilerin, it-
hal Grtnleri talep etmeyecegi dizeyde yuksek kaliteli pvc
pencereler Uretiyoruz, Uretmeye devam edecegiz ve on-
larin psikolojik abartilarini sonlandiracagiz. Fiziki 6zellik-
ler olarak, teknik olarak, estetik olarak, kalite olarak ithal
pencereleri asan, onlarin cok Gzerinde yeni Grinlerimiz
geliyor. ikinci olarak da bu gizel tlkedeki yabanci ser-
maye kokenli Ureticilerin dntine milli sermaye Uretimiyle
cikacagiz. Bu Ulkenin zar-zor Uretebildigi katma deger-
lerin, yine bu Ulkede yatinma, ise ve asa ddntsmesinin
muUcadelesini verecegiz.

Yabancilarin olusturdugu katma deger bu tlkede kalmiyor
ki. Bu Ulkeden kazaniliyor ama yabanci Ulkelerde yatirima
dondstyor. Yani onlarin cocuklarina is ve as oluyor. Ol-
muyor mu? Hic distindtnidz mi bunu? Son kullanici olan
musterimizden, tim Turkiye'ye yayilmis Uretici ve tali ba-
yilere bu bilinci paylasacagiz, yerlestirmek icin cabalayaca-
giz. En azindan kendi evladinin ve torunlarinin gelecegini
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Musteriler, kullanicilar ve satis teskilatlari
agisindan da onemli olan milli olana, yerel
olana, is ve as Uretene sahip glkmaktlr”

yeniden dusindurtmek icin emek vereceg@iz. Buna Ureti-
min millilestirilmesi de diyebiliriz. Bir vatan evladinin bu
Ulkenin gikarlari igin bu duruma el koymasinin vakti geldi.

Serbest pazar ekonomisindeyiz ama!

Bunu inkar eden yok ki! Ama serbest ekonomiyi toplum
olarak algilayisimizda yanlislar var. Serbest pazar teslim
olmak degildir, inadina yarismaktir. Masteriler, kullanici-
lar ve satis teskilatlari agisindan da énemli olan milli ola-
na, yerel olana, is ve as Uretene sahip ¢ikmaktir. Bakin,
"aligveris” kavrami bir teslimiyet icermeye basladi. “Mali
al, parani ver; gerisini sorgulama” gibi bir anlam Uretili-
yor. Onun yerine “"Ver-Al" kavramini koymaliyiz.

Verdigini, verdigin paranin karsihgini geri alabiliyorsan ora-
dan o mali al demeliyiz. Yani verdigin para tlkende kaliyor-
sa, senin evladin ve torunun igin ise asa donuslyorsa; yani
kanin damarlarinda kaliyorsa al... E§er Ulkene ve milli eko-
nomine bir donisl yoksa o mali neden oradan aliyorsun?
10 sene sonra evladin issiz kalsin diye mi? Neden bu kadar
kararliyiz diye sorulabilir. Kararlyiz, ¢iinkt bu sektor ithal
malla gitmez, ithal malla gelismez. Hele bu sektér bu ithal
kazigi hig kaldirmaz. Bizim vizyonumuz, kendimizle sinirli
degil. Biz sektérlin durumuna da bakiyoruz.

Firat'in tarihinde hep olageldigi gibi, bu konuda da &ncu-
Ik yapmaya, elimizi tasin altina koymaya mecburuz. Sek-
tor gelismeleri sadece seyredebilir, gelismelerin ardinda
kalabilir ama biz gelecegi yonetmeliyiz ve ydnetecegiz. Bu
yabanci marka ve ithal kazigini kendine dert edinen sekto-
rim{zin temsilcilerine seslenmek istiyorum. Bize glivenin,
inanin. Uretim ciddiyetimizle, milli sermayemizle, kendi mii-
hendisimiz, iscimiz ve bayi teskilatimizin glveniyle bu pa-
radoksu da ¢dzecegiz. Pazardaki psikolojik savasi kazanip
miteahhidimizin, mimarimizin ihtiyacini ithallerin Ustiinde
bir kaliteyle karsilayacagiz. O zaman da ithal pencere efsa-
nesi sona erecek ve geldikleri gibi gidecekler.



